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Sobre FullCopyConvert Data

E uma ferramenta especializada em conversdo e migracdo de dados,
oferece uma forma confortavel e facil de converter suas informacfes de um
banco de dados para outro. Migre os dados de maneira mais rapida, com custos
e riscos menores. Obtenha um servigo de qualidade e uma migragéo de dados

de ponta a ponta.

Sobre o FullCopyConverService.

FullCopyConvertService € um recurso da Ferramenta FullCopyConvert
Data bastante util na execucdo de processos de ETL(Extract Transform Load)
de forma automatica e programada. Este recurso € muito Gtil para quem
necessita realizar processos de ETL de forma automatica sem a necessidade da
intervencdo de usuérios, e sem a necessidade de haver um usuario logado
no Windows. E uma aplicacdo sem interface grafica e pode ser iniciada
automaticamente quando o Windows ¢é iniciado. E muito indicado para quem

trabalha principalmente com ETL para B.l(Business Intelligence).
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Praticas recomendadas para conversao de dados.

Neste documento irei apresentar de forma resumida 10 praticas
recomendadas para uma boa conversao de dados. As praticas apresentadas sao

baseadas em experiéncias adquiridas ao longo dos anos.

1 - Anadlise: Na fase de analise é preciso levantar quais dados serdo
convertidos. Devera compreender o conteudo, estrutura, dependéncia e
qualidade nos dados. Nesta fase vocé também podera levantar quais fonte de
dados serdo convertidos, se serdo de backups, se o sistema sera parado e se

tera mais uma base de dados para converter.

2 — Documentacgéo: A etapa de documentacdo deve deixar bem claro o que
sera convertido ou nao, e quais condi¢cdes que serdo aplicadas na conversao.
Essa fase precisa ser bem elaborada e aceita pelo cliente para evitar futuros

transtornos.

3 — Planejamento: Na etapa de planejamento vocé podera definir um roteiro
para o seu projeto de conversdo. Com a definicdo de um roteiro prévio, vocé
estimula ideias sobre as préximas etapas, discute pontos significativos e mapeia
potenciais obstaculos. Quanto mais conseguir mapear os obstaculos, mais cedo
esses problemas poderéo ser resolvidos.

4 — Equipe: A formacdo de uma equipe é imprescindivel para a execucdo do
processo de conversao. A equipe deve ser formada por profissionais de varias
areas da empresa, pois € pouco provavel que uma area especifica da empresa
conheca os dados de outra area. Devera definir o papel que cada profissional ira
desempenhar na equipe, por exemplo: Quem ird analisar os dados? Quem ira
elaborar os scripts de conversdo? Quem serd o responsavel pela conferéncia

dos dados...etc.

5 — Prazo: A definicdo de prazo € um dos pontos mais importantes para o
sucesso de um projeto de conversdo. E preciso definir e procurar uma boa
métrica para a entrega do projeto, pois cada projeto de converséao ira demandar
um tempo especifico: cabendo a equipe como um todo estimar um prazo para
desenvolvimento dos scripts de conversado, prazo para os testes, prazo para a

entrega do projeto piloto, prazo para adequacdes e prazo para a entrega do
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projeto. Sempre considere em seus prazos 0s imprevistos, pois eles poderao e

irdo acontecer.

6 — Custos: Defina os custos que serdo envolvidos no projeto de conversao,
para que o mesmo nao acabe ficando maior que o valor total de seu contrato.

Combine um bom planejamento, equipe e prazo para definir seus custos.

7 — Gerenciamento: Os gerentes sdo as pec¢as importantes no processo de
conversédo, eles devem tomar acbes necesséarias para resolver rapidamente
quaisquer obstaculos que possam impedir 0 sucesso no processo de conversao.
O gerente é o responsavel por relatar o progresso da conversao para a diretoria

e para todos os envolvidos no projeto.

7

8 — Testes: Apds converter os dados para a nova base de dados é
imprescindivel verificar se os dados foram todos convertidos como o esperado.
Os testes podem ser feitos por amostragem, pegando dados aleatdrios e
conferindo com os dados de origem. Emitindo relatérios no sistema de origem e
comparando valores quantitativos, qualitativos e valores totais. E por fim teste,
teste, teste quantas vezes for preciso. Faca refaca a conversdo quantas vezes

for necessario.

9 — Projeto Piloto: Crie um ambiente de homologacdo com o cliente, onde o
mesmo possa validar os dados. O responsavel pelo projeto piloto deve
apresentar para toda empresa os pontos que ficaram pendentes e mapear
possiveis imprevistos. O projeto piloto € necesséario ter prazo e métricas

especificas para o seu término.

10 - Entrega: Deixe bem claro como sera feito a entrega da conversao. Se sera
por etapas, por médulos ou mesmo se sera entregue toda a conversao de uma
Unica vez. Crie termos de entrega do projeto e peca para o cliente acompanhar

cada entrega realizada.

Resumo: E muito importante definir um bom planejamento, tempo necessério
para desempenhar cada atividade, custos envolvidos e prazos. Comece logo,
mantenha o foco, acompanhe, gerencie, teste, teste muito e desfrute de um bom

sucesso em seu projeto de conversao.
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Para mais informacgfes acesse www.fullcopyconvert.com.br.

Contato.

Forma preferida de entrar em contato conosco é por e-mail, pois da-nos
tempo para analisar o seu problema e dar-lhe uma resposta focada.
NOs normalmente responderemos o seu e-mail dentro de poucas horas e

muitas vezes em poucos minutos.

Questbes gerais
info@fullcopyconvert.com.br

Vendas questdes relacionadas
registro@fullcopyconvert.com.br

Apoiar
Problemas com o uso de nossos programas ou

guestdes simplesmente técnicas?
suporte@fullcopyconvert.com.br
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